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Con este nuevo reporte, de carácter mensual, queremos entregar más y mejor información 
que pueda ser de utilidad para la gestión comercial de Datalized, que permita hacer ajustes, 
y que muestre el impacto y cobertura de prospección que se ha generado a través de 
nuestro servicio durante los últimos 30 días. 
Los invitamos a revisar los datos del mes de: Septiembre 2020. 

 
Durante el mes se logró conseguir un total de 2 Oportunidad(es) de 
negocio y 0 Solicitud(es) de Información.  
Día a día estamos trabajando para mejorar este número en calidad y 
cantidad. 
 
Oportunidad(es) de negocio del mes: Bluenow! -- Suizcorp -- 
………………………………………………………………………………………………………… 
 
De un 16,5% fue la tasa de apertura que obtuvo tu mensaje en el 

período. Constantemente vamos probando asuntos que nos permitan 

aumentar la tasa y con ello las probabilidades de conseguir oportunidades 

de negocio. (Ref. Tasa apertura promedio período 16,2%) 

 
 
………………………………………………………………………………………………………… 
 
Hubo un total de 189 prospectos (únicos) que leyeron tu mensaje, quienes 

pertenecen a las empresas que detallamos al final del presente reporte, y 

te permitirá saber si vamos por el camino correcto y qué puntos podemos 

mejorar. 
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Siempre es bueno recordar el mensaje de prospección que estamos utilizando para llegar 

“en frío” a exponer tu propuesta de valor en búsqueda de una oportunidad de negocio, te 

invitamos a revisarlo: 

MENSAJE PROSPECCIÓN: 

Hola, ~Contact.FirstName~, 

Muchas empresas están utilizando servicios externos, altamente especializados, para 

llevar a cabo sus procesos internos (usando Buk o Talana para RRHH, Pipedrive o 

Hubspot para CRM, etc.). Esto puede causar pérdida de control de tus datos, dado que 

quedan esparcidos en distintos sistemas, y dificulta ver la película completa de tu negocio, 

agregando fricción para el cruce con información interna. Estas desventajas se traducen 

en un desaprovechamiento de los datos, en la toma de decisiones erradas y en una 

pérdida considerable de tiempo para realizar cruces manuales. 

Desde Datalized, ofrecemos una solución que automatiza el proceso de recolección de 

información, facilita el cruce de diversas fuentes de información y permite dar una mirada 

completa del negocio en un solo lugar. Esto nos ha permitido reducir en un 80% de los 

tiempos de generación de reportes para directorios y la reducción de hasta 20 horas 

semanales en la automatización de procesos manuales asociados a la generación y cruce 

de información, con un precio muy competitivo. 

¿Quisieras que nos reunamos vía Meet para que te cuente cómo podemos ayudar a 

optimizar los procesos de ~Contact._Empresa~? Coméntame si tienes tiempo esta 

semana. 

Estoy atento a tu respuesta. 

Saludos. 

 

 

 

Siempre es bueno revisar cómo vamos desde que iniciamos el servicio de 
prospección 
 

• Oportunidades de Negocio: 10 
• Solicitudes de información: 3 
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• Evaluar las oportunidades entregadas con nota del 1 al 5 cuando te 
preguntemos por nuestro chat, es importante para poder afinar la puntería 
en nuestra prospección. 
 

• Si necesitas ayuda para un mejor manejo de las oportunidades que estás 
gestionando, ya sea entregadas por nosotros o que ustedes hayan 
levantado, y en cualquier etapa del proceso de ventas en la que éstas se 
encuentren, puedes escribirnos a equipo@elprospector.cl y encantados 
de darles una mano". 

 

 

 

 

 

ACALIS EDICIONES SAN PABLO MELON HORMIGONES 

ACCIONA CAPITAL EDITORA MICROBYTE METACONTROL 

ACF MINERA EDITORIAL UNIVERSITARIA METALURGICA LAVIN 

ADS MUNDO EMPRESAS TAYLOR METALURGICA WINTER 

ADVISOR CHILE ENERGIA COMUNICACIONAL METROGAS 

AEROVIAS DAP EQUIPEX MINDUGAR 

AGENCIA BOND ESPEX INGENIERIA MONARCH 

AGUAS AZULES EVITA MUJERES EMPRESARIAS 

AGUILAR Y CIA. FABRISAC MUNICIPALIDAD DE CALAMA 

ALMAPUBLICIDAD FARELLONES NALAC 

ALTUS FARM CAPITAL NEOTRONICS 

AMERICAN GATE TRADING FERRETERIA OVIEDO NETCOMPUTER SERVICES 

AMERIS CAPITAL FERTEC NEWFIELD CONSULTING 

APRO FIX WORK INGENIERIA NEXXUS 

ARLAVAN FLY METRICS 
OCS OVERSEAS COURIER 
SERVICES 

ARMONY CHILE FM ASESORÍAS INTEGRALES OGR 

ARP ASESORIAS FOCO Y GESTION OHIGGINS 

ARTEQUIN FORCE OPTICAS PLACE VENDOME 

ASESORIAS DEPORTIVAS HP FORMAC OPTIMUS 

mailto:equipo@elprospector.cl
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ASTE PEUGEOT FULLMINING PARQUE ARAUCO 

A-TRIBUTARIO FUSIONA PHAROL 

AURA INGENIERIA GASVALPO PICHINTUN 

AUTOMOTORA BILBAO GAUSS CONTROL PLANOK 

AXIA GEOTECNIA AMBIENTAL POLAMBIENTE 

AZA INDUSTRIAL GLOBO EVENTOS PRECISION 

BBOSCH GOOGLE PROCORP 

BCI GREY CAPITAL PRODALUM 

BEBESIT GRUPO FACILITY PROHABIT 

BH COMPLIANCE HABILIS PROPYME 

BIOPURE HAPPYMED PROYECTA 

BUSCALIBRE.COM HELIOS PRUNE 

CASACO ICEL PUERTAS WOODS 

CEDP CONSULTORES ILC PULSOSOCIAL 

CFA INGEGLOBAL PUNTOMAK 

CHIBRA INGEHO RD LAS AMERICAS 

CHILE CONTADORES INGENIERIA ENERTAK RED SALUD 

CHILEAN UNITED RENT A CAR INGENIERIA MCI REDELCOM 

CIC INMOBILIARIA CONCRETA RENO CHILE 

CLAS INNSPIRAL REVIZORI 

CLEITON ISIETE RINCON HIMALAYA 

CLINICA PETER SWUAN ITAU SACC INGENIERIA 

CLINICA SAN CRISTOBAL LTDA. JANSSEN SCANIA 

CLINICA SANTA MARIA JVS ASOCIADOS SEMINARIUM 

CLINICAS DENTIX K LOGISTICS SERMECOOP 

CMPC KAMAC SMARTRIP 

CMPC CELULOSA KARCHER CHILE SOLTEX 

CMPC PAPELES KDM SOVOS 

COMPITE KEEP GOODS STAR CLUTCH 

CONOSUR KIDZANIA TALANA 

CONTIGO CONSULTORES LABORATORIO CLINICO BLANCO TECZACOM SERVICIOS 

CRECE PYME LANZATE SOLO TRABAJANDO.COM 

CRISTIAN HORMAZABAL LUDIKO TUNICHE FRUIT 

CRUZ Y DAVILA LUIS MUÑOZ ULLOA Y CIA 

CYD MAAC USIMECA CHILE 

CYGNUS MAESTRANZA JAAR VETO Y CIA. 

DANDILION INGENIERIA MAGNOLIA GRAFICA VIVELO.CL 

DORCO INVERSIONES MALMO VTR 

DRAG PHARMA MAVAE WELEDA CHILE 

DUNCAN FOX MECATRON WENU WORK 
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Ante cualquier duda que tengan, encantados de poder ayudarlos, para eso 
pueden contactarnos a través de nuestro canal de experiencia de clientes al 
correo SAC@ELPROSPECTOR.CL 

Atentamente, 

 

Equipo Experiencia Clientes 

 
 

mailto:SAC@ELPROSPECTOR.CL
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