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Con este nuevo reporte, de carácter mensual, queremos entregar más y mejor información 
que pueda ser de utilidad para la gestión comercial de Arkhotech, que permita hacer 
ajustes, y que muestre el impacto y cobertura de prospección que se ha generado a través 
de nuestro servicio durante los últimos 30 días. 
Los invitamos a revisar los datos del mes de: Septiembre 2020. 

 
Durante el mes se logró conseguir un total de 0 Oportunidad(es) de 
negocio y 0 Solicitud(es) de Información.  
Día a día estamos trabajando para mejorar este número en calidad y 
cantidad. 
 

………………………………………………………………………………………………………… 
 
De un 13,8% fue la tasa de apertura que obtuvo tu mensaje en el 

período. Constantemente vamos probando asuntos que nos permitan 

aumentar la tasa y con ello las probabilidades de conseguir oportunidades 

de negocio. (Ref. Tasa apertura promedio período 16,2%) 

 
 
………………………………………………………………………………………………………… 
 
Hubo un total de 254 prospectos (únicos) que leyeron tu mensaje, quienes 

pertenecen a las empresas que detallamos al final del presente reporte, y 

te permitirá saber si vamos por el camino correcto y qué puntos podemos 

mejorar. 
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Siempre es bueno recordar el mensaje de prospección que estamos utilizando para llegar 

“en frío” a exponer tu propuesta de valor en búsqueda de una oportunidad de negocio, te 

invitamos a revisarlo: 

MENSAJE PROSPECCIÓN: 

~Contact.FirstName~, para una empresa de las características de ~Contact._Empresa~, 

tener respaldo de su información en la nube es fundamental; tanto para la seguridad como 

para la continuidad operativa del negocio. 

En Arkhotech ayudamos a nuestros clientes en el proceso de adopción del cloud, con 

estrategias que permiten hasta un 70% de ahorro en infraestructura TI en la nube, 

facilitando la detección de riesgos de seguridad, apoyado con servicios digitales 

modernos. Además, creamos soluciones de analítica del negocio en la nube. 

Si quieres optimizar costos y hacer más eficiente la operación de ~Contact._Empresa~, te 

propongo agendar una reunión para esta semana o la próxima. 

Quedo atento a tu respuesta o cualquier duda que tengas. 

Saludos, 

 

 

 

Siempre es bueno revisar cómo vamos desde que iniciamos el servicio de 
prospección 
 

• Oportunidades de Negocio: 1 
• Solicitudes de información: 0 

 
 

 
 

• Evaluar las oportunidades entregadas con nota del 1 al 5 cuando te 
preguntemos por nuestro chat, es importante para poder afinar la puntería 
en nuestra prospección. 
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• Si necesitas ayuda para un mejor manejo de las oportunidades que estás 
gestionando, ya sea entregadas por nosotros o que ustedes hayan 
levantado, y en cualquier etapa del proceso de ventas en la que éstas se 
encuentren, puedes escribirnos a equipo@elprospector.cl y encantados 
de darles una mano". 

 

 

 

 

 

ABAL CQI SALUD LVN LA BOTIKA 

ABANIC CREDIRED MAESTRANZA INGEMETAL 

ACCIONA CAPITAL DANONE MASER 

ACCIONA WINDPOWER DAYCRO MASISA 

ACEROS CHILE DELY FROZEN MAX HUBER 

ADAPTIVE SECURITY DENTO-PROTESIS MBI 

ADK DEPTO51 MEDICALSPORT 

AEROCARDAL DIALISIS SANTIAGO PONIENTE MEDIPRO SALUD 

AGUA MANANTIAL DORCO INVERSIONES MEGAMED 

AGUA PREMIUM DUCASSE MELON HORMIGONES 

AGUA SAN CRISTOBAL DUEMINT METALURGICA LAVIN 

AIRLIFE CHILE EA METALURGICA RICHTER Y CIA. 

ALISERVICE EBEMA MIDAS 

ALZA ECOFERIA MUTUAL DE SEGUROS 

AMERIS CAPITAL ECOOK NATIV FOR LIFE 

ANAHI ECOTIENDANATURAL.CL NATURALISSIMO 

ANODOS DE CHILE EDYCE METALURGICA NECTIA 

ANTUKO EJ NONTUELA 

AQUEVEQUE SEGUROS EKSA NUTRICION CUERPO Y ALMA 

ARCOTEX EL CARMEN NUTRICION INTELIGENTE 

ARRIGONI METALURGICA ELECTRICIDAD ASIN NUTRICIONINTELIGENTE.CL 

ARROCERA FLOR DE NIQUEN ELECTRICIDAD GUZMAN OLISUR 

ASICOM 
ELECTRO AUSTRAL 
GENERACION OMAMET 

ASSET CHILE ELECTROMEDICINA ONCOVIDA CHILE 

ASSETPLAN EMPORIO SATIRA OPEN MED 

ATTEX ENERGY TRACKING OPENGETS 

mailto:equipo@elprospector.cl
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AVAL CHILE EUROP ASSISTANCE ORIENCOOP 

AVANTE FINANCIAL GROUP FABRICA DE BANDEJAS PARFAIT 

BABY TUTO FABRIMETAL PARQUE ARAUCO 

BAILAC FABRISAC PARTICULAR 

BANCO ESTADO FAMIDENT PF 

BANCO RIPLEY FARM CAPITAL PLASENVAL 

BANVIDA FERRETERIA SANTIAGO PRECISION 

BAPA FERRIMEX PROCESA 

BECTON FERROMAT PRODUCTOS EL INGENIO 

BEST HOUSE FITCH CHILE PULMAHUE 

BIANCHI FLORAMATIC PUNTO VIP 

BIOFOODS FR GROUP PURATOS 

BLOCK FRUUMIES QUEST 

BOSCA FYNPAL RACIOSIL 

BRAINTOYS GAG CHILE RED SALUD 

BUDA GENESIS VENTURES RELKON 

BUKA GINGER PASTRY REVESTIMIENTOS SINTETICOS 

CAMERON PARTNERS GNL QUINTERO ROSEN 

CAPITAL MANAGEMENT GSC ALIMENTOS SAFCO 

CASA AMARILLA HAKAHONU SALCOBRAND 

CASAIDEAS HDI SEGUROS SALMON SOFTWARE CHILE 

CENTRO MEDICO DEL TRABAJADOR HELIOS SAN GOURMET 

CERQUIM HELP SANTA ANA DE ZEMITA 

CHILEMAT HIDROFILTRO 
SANTA ELENA DE 
MALLARAUCO 

CIRUPEDIA HUILLIN SANTILLANA DEL MAR 

CLINICA COMPLACER IBIKES SARTOR FINANCE GROUP 

CLINICA ESTETICA PATAGONIA IFB INVERSIONES SCHNEIDER ELECTRIC 

CLINICA GINESTETICA INCOFIN SEGUROS BROKER SEGUROS 

CLINICA INDISA INDUGRAF SERMECOOP 

CLINICA LAS CONDES INDUMARK SINMA 

CLINICA LIRCAY INTERCAL SLINGTEC 

CLINICA NEFROLOGICA Y DE DIALISIS MACUL INTERFACTOR SPARTA 

CLINICA ODONTOLOGICA MOVIL INVERTEC SYNERGIABIO 

CLINICA REDSALUD VALPARAISO INVERTRUST TANAX 

CLINICA ROSENBERG ITAU TERRABOSQUE 

CLINICA VESPUCIO JOSE HERRERA BIKINIS THE EDGE SPORT 

CM3CAPITAL KHIPU THE NOT COMPANY 

CMPC KLINGSPOR TOOLMANIA 

COCONUT-GROVE LABORATORIO BAGO TREX 
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COLGATE PALMOLIVE LABORATORIO KEMEX CHILE TTM 

COLOR SHOES LABORATORIO SERVET TUCAPEL 

COMDIEL LABORATORIOS FNL TWS 

COMERCIAL CASTRO LABORATORIOS IMSILAB VESAL INVERSIONES LTDA. 

COMPAÑIA MANUFACTURERA DE ACONCAGUA LABSUS VIDACEL 

CONFUTURO LACOFAR VIDRIERIA PRAT 

CONTROL SIGMA LATIN AMERICA POWER VISUAL FACE 

COPEC LIQUI MOLY CHILE VM GLASS 

COPROCOAL LMN YOUSEF COMERCIAL 

CORP VIDA LO VALLEDOR YUNQUE 

COSMOPLAS LUREYE  

 

 

 

 

 

Ante cualquier duda que tengan, encantados de poder ayudarlos, para eso 
pueden contactarnos a través de nuestro canal de experiencia de clientes al 
correo SAC@ELPROSPECTOR.CL 

Atentamente, 

 

Equipo Experiencia Clientes 
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